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Опис навчальної практики

Найменування
показників

Галузь знань, напрям
підготовки, освітньо-
професійний ступінь

Характеристика практики
денна

форма навчання
заочна

форма навчання
Кількість кредитів 1,5 Галузь знань

07 Управління та
адміністрування
(шифр і назва)

Нормативна
(за вибором)

Індивідуальне науково-
дослідницьке завдання

Семестр

Загальна кількість
годин 45

І -й ІІ -й

Тижневих годин для
денної форми
навчання:
аудиторних – 24 год.
самостійної роботи
студента – 21 год.

Освітньо-професійний
ступінь:

Фаховий молодший
бакалавр

Лекції
12 год.

Практичні
12 год.

Самостійна робота
21 год.

Вид контролю: - диференційований
залік



1. Мета та завдання навчальної практики «Вступ до фаху»

Основною метою навчальної практики «Вступ до фаху» є ознайомлення
студентів із значенням, змістом, специфікою та особливостями обраного ними
фаху, сучасним станом і перспективами розвитку обраної спеціальності.

Предметом навчальної практики є теоретичні знання про сутність та зміст
спеціальності Підприємництво та торгівля.

Завданнями навчальної практики «Вступ до фаху» є: формування загального уявлення про структуру, зміст, характер і
специфіку майбутньої професійної діяльності; ознайомлення зі змістом та основними формами навчання в коледжі,
видами і формами контролю знань, умінь та навичок студентів; ознайомлення студентів з системою освіти в Україні, принципами її
побудови; ознайомлення зі змістом освітньо-професійної програми, навчального
плану, їх структурою, послідовністю і взаємозв’язками між дисциплінами, що
будуть вивчатися в процесі навчання, їх роллю у формуванні фахівця; ознайомлення студентів з переліком посад, які можуть обіймати фахівці у
сферах їх майбутньої професійної діяльності та з професійними вимогами до них; визначення місця фахового молодшого бакалавра з під- приємництва,
торгівлі та біржової діяльності в розвитку ринку товарів та послуг; сприяння формуванню особистості майбутнього фахового молодшого
бакалавра, розвитку його культури, ерудиції; ознайомлення студентів з досвідом роботи торговель- них підприємств,
товарних бірж, митних органів з метою найбільш повного уявлення про їх
організаційну структуру, основні функції, роль у системі торговельного
обслуговування населення тощо.



2. Перелік загальних (ЗК) і спеціальних компетентностей (СК)
випускника відповідно до Освітньо-професійних програм підготовки

фахового молодшого бакалавра:

 ЗК 1. Здатність реалізувати свої права і обов’язки як члена суспільства,
усвідомлювати цінності громадянського (вільного демократичного) суспільства
та необхідність його сталого розвитку, верховенства права, прав і свобод
людини і громадянина в Україні.

 ЗК 2. Здатність зберігати та примножувати моральні, культурні, наукові
цінності і досягнення суспільства на основі розуміння історії та закономірностей
розвитку предметної області, її місця в загальній системі знань про природу і
суспільство та в розвитку суспільства, техніки і технологій, використовувати
різні види та форми рухової активності для активного відпочинку та ведення
здорового способу життя.

 ЗК 3. Здатність застосовувати знання в практичних ситуаціях.
 ЗК 4. Здатність спілкуватися державною мовою як усно, так і письмово.
 ЗК 5. Здатність спілкуватися іноземною мовою.
 ЗК 6. Здатність використовувати інформаційні та комунікаційні

технології.
 ЗК 7. Здатність до пошуку, оброблення та аналізу інформації з різних

джерел.
 ЗК 8. Здатність виявляти ініціативу та підприємливість.
 СК 2. Здатність обирати та використовувати відповідні методи,

інструментарій для обґрунтування рішень щодо діяльності підприємства.
 СК 4. Здатність визначати характеристики товарів і послуг у

підприємницькій, торговельній та біржовій діяльності.
 СК 5. Здатність здійснювати діяльність із дотриманням вимог

нормативно-правових документів у сфері підприємницької, торговельної та
біржової діяльності.

 СК 6. Здатність виконувати професійні завдання з організації діяльності
підприємницьких, торговельних та біржових структур.



3. Нормативний зміст підготовки здобувачів фахової передвищої
освіти, сформульований у термінах результатів навчання

відповідно до Освітньо- професійних програм підготовки фахового
молодшого бакалавра:

 РН 1. Знати свої права, як члена суспільства, цінності громадянського
суспільства, верховенства права, прав і свобод людини і громадянина України.

 РН 2. Застосовувати знання, розуміння закономірностей та сучасних
досягнень у підприємницькій, торговельній та біржовій діяльності із
професійною метою.

 РН 3. Володіти державною та іноземною мовами в професійній
діяльності.

 РН 4. Використовувати сучасні комп’ютерні й телекомунікаційні
технології обміну та поширення професійно спрямованої інформації у сфері
підприємництва, торгівлі та біржової діяльності.

 РН 5. Здійснювати пошук, самостійний відбір інформації з різних
джерел у сфері підприємницької, торговельної та біржової діяльності.

 РН 6. Проявляти ініціативу та підприємливість, володіти навичками
міжособистісної взаємодії для досягнення професійної мети.

 РН 7. Застосовувати всебічні спеціалізовані емпіричні й теоретичні
знання у сфері підприємництва, торгівлі та біржової діяльності для подальшого
використання в практичній діяльності.

 РН 10. Визначати характеристику товарів і послуг у підприємницькій,
торговельній та біржовій діяльності за допомогою сучасних методів.

 РН 11. Знати основи нормативно-правового забезпечення діяльності
підприємницьких, торговельних та біржових структур і застосовувати їх на
практиці.

 РН 12. Виконувати професійні завдання з організації діяльності
підприємницьких, торговельних та біржових структур.



4. Інформаційний обсяг навчальної практики

№
теми Тема

Кількість годин

ус
ьо
го

аудиторні заняття

са
мо
ст
ійн
а

ро
бо
та

ра
зо
м

ле
кц
ії

пр
ак
ти
чн
і

1 Система освіти в Україні 3 2 2 – 1

2 Організація освітнього процесу в коледжі 7 4 2 2 3

3 Комунікації у суспільному житті 7 4 2 2 3

4 Підприємство та підприємництво як сфера
професійної діяльності

11 8 2 4 5

5 Основи торговельної діяльності 11 8 2 2 7

6 Мотивація навчання студентів за
спеціальністю "Підприємництво та
торгівля"

6 4 2 2 2

Разом 45 24 12 12 21

Форма підсумкового контролю результатів навчання –
диференційований залік.



5. Теми лекційних занять

№
з/п

№
заняття Назва теми

Кількість
годин

1 1

Тема 1. Система освіти в Україні
Лекція 1. Система освіти в Україні

План
1. Система освіти в Україні, її роль у підвищенні
інтелектуального рівня суспільства, створенні
матеріальних і духовних цінностей.
2. Ступенева освіта в Україні. Законодавство про освіту..
3. Принципи системи фахової передвищої освіти. Форми
здобуття системи фахової передвищої освіти в Україні.
Права і обов’язки учасників освітнього процесу.
4. Система стандартів фахової передвищої освіти.
5. Кооперативна освіта в Україні. Особливості підготовки
фахівців у закладах освіти споживчої кооперації.

2

2 2

Тема 2. Організація освітнього процесу в коледжі
Лекція 2. Організація освітнього процесу в коледжі

План
1. Загальні відомості про коледж.
2. Організація освітнього процесу у коледжі.
3. Навчально-методичне та інформаційне забезпечення
освітньої діяльності.
4. Поняття та принципи академічної доброчесності.
5. Норми і правила поведінки студентів.
6. Захист та законодавча охорона авторських прав.

2

3 4

Тема 3. Комунікації у суспільному житті
Лекція 3. Комунікації у суспільному житті

План
1. Соціальні комунікації у суспільному житті.
2. Комунікативна компетентність у професійній
підготовці фахівців з підприємництва, торгівлі та
біржової діяльності.
3. Формування професійної культури майбутнього
фахівця.

2

4 6

Тема 4. Підприємство та підприємництво як сфера
професійної діяльності

Лекція 4. Підприємство та підприємництво як сфера
професійної діяльності

План
1. Зміст, характер і сфери майбутньої професійної
діяльності фахового молодшого бакалавра з
підприємництва, торгівлі та біржової діяльності.
2. Основна термінологія у сфері підприємництва. Загальні
правові основи підприємницької діяльності.
3. Підприємство та підприємництво як сфера професійної
діяльності.

2



5 9 Тема 5. Основи торговельної діяльності
Лекція 5. Основи торговельної діяльності

План
1. Основна термінологія у сфері торгівлі.
2. Види і форми торгівлі та її функції.
3. Загальні правові основи торговельної діяльності.
4. Професійні роботи за Національним класифікатором
України «Класифікатор професій» ДК 003:2010 та
Довідником кваліфікаційних характеристик професій
працівників. Випуск 65. «Торгівля і громадське
харчування»

2

6 11 Тема 6. Мотивація навчання студентів за
спеціальністю "Підприємництво та торгівля"
Лекція 6. Мотивація навчання студентів за

спеціальністю "Підприємництво та торгівля"
План

1. Складові елементи комерційної діяльності
торговельного підприємства та визначальні фактори
його успіху.

2. Ознайомлення з кращими торговельними
підприємствами.

3. Перспективи навчання і працевлаштування
випускників.

2

Разом 12



6. Теми практичних занять

№
з/п

№
заняття

Назва теми дисципліни та практичного заняття Кількість
годин

Тема 2. Організація освітнього процесу в коледжі
1 3 Практичне заняття 1. Вивчення документів, що

регламентують роботу коледжу. Вивчення навчально-
методичного та інформаційного забезпечення освітньої
діяльності. Круглий стіл з представниками адміністрації
коледжу.

2

Тема 3. Комунікації у суспільному житті
2 5 Практичне заняття 2. Етика ділових комунікацій. 2

Тема 4. Підприємство та підприємництво як сфера професійної діяльності
3 7 Практичне заняття 3. Методи оцінки особистісних

якостей, підприємливості та комунікабельності
майбутнього фахівця.

2

4 8 Практичне заняття 4. Ознайомлення з законодавством,
що регламентує правові засади функціонування
підприємництва в України.
Круглий стіл з випускниками коледжу – успішними
підприємцями «Крок до успіху» (екскурсія).

2

Тема 5. Основи торговельної діяльності
5 10 Практичне заняття 5. Ознайомлення із

кваліфікаційними характеристиками професій у сфері
підприємництва, торгівлі та біржової діяльності.

2

Тема 6. Мотивація навчання студентів за спеціальністю "Підприємництво та торгівля"
6 12 Практичне заняття 6. Підведення підсумків навчальної

практики
2

Разом 12



7. Самостійна робота

№
з/п

Назва теми Кількість
годин

1 Тема 1. Система освіти в Україні
Закон України «Про фахову передвищу освіту». Права і
обов’язки учасників освітнього процесу

1

2 Тема 2. Організація освітнього процесу в коледжі
Форми організації дослідницької роботи студентів. Види
студентських досліджень: реферат, індивідуальне навчально-
дослідницьке завдання, курсова робота.
Відповідальність студентів, види заохочення та дисциплінарні
стягнення

3

3 Тема 3. Комунікації у суспільному житті
Соціальна комунікація як умова існування соціуму.
Комунікації та їх функції в суспільному житті.
Види комунікаційної діяльності. Основні інформаційні джерела
та їх використання в комунікаціях. Культура мови. Естетика
зовнішнього вигляду. Естетична та етична культура
працівників сфери торгівлі та професійний етикет

3

4 Тема 4. Підприємство та підприємництво як сфера
професійної діяльності
Підприємницька діяльність у ринкових умовах. Стан малого та
середнього бізнесу в регіоні. Підприємництво як сфера
професійної діяльності

5

5 Тема 5. Основи торговельної діяльності
Історія розвитку торгівлі

7

6 Тема 6. Мотивація навчання студентів за спеціальністю
"Підприємництво та торгівля"
Створення проєкту на тему: «Моя майбутня професія»

2

Разом 21



8. Методи контролю
Усне опитування, письмовий контроль, модульний контроль, тестовий

контроль, самоконтроль, взаємоконтроль, диференційований залік.

9. Методичне забезпечення
1. Тексти лекцій.
2. Завдання для практичних занять.
3. Завдання для самостійної роботи та методичні рекомендації з її

виконання.
4. Тести для перевірки знань студентів.
5. Роздатковий матеріал.
6. Засоби діагностики оцінювання рівня знань здобувачів освіти.
7. Критерії оцінювання знань студентів.
8. Наочні посібники.
9. Презентаційні матеріали.
10. Електронні посібники.
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