
Всеукраїнська центральна спілка споживчих товариств
УКРКООПСПІЛКА

Новомосковський фаховий кооперативний коледж економіки та права ім. С.В.Литвиненка

ЗАТВЕРДЖУЮ Освітньо-професійний ступінь
Директор коледжу

Любов ПІХОТІНА

фаховий молодший бакалавр
Освітня кваліфікація – фаховий молодший бакалавр
з підприємництва, торгівлі та біржової діяльності
Обсяг ОПП – 120 кредитів

30 серпня 2023 р. (Строк навчання – 1 рік 10 місяців)
на основі повної загальної середньої освіти, ОКР КР

НАВЧАЛЬНИЙПЛАН
підготовки фахового молодшого бакалавра

Освітньо-професійна програма Підприємництво, торгівля та біржова діяльність
Спеціальність
Галузь знань

076 Підприємництво та торгівля
07Управління та адміністрування

Форма здобуття освіти заочна
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ІІ.Планосвітньогопроцесу
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2 Вибіркові компоненти 4 4 12 360 24 8 16 336 12 6 4 8 2 12 6 4 8 2 20
ВК 1 Захист прав споживачів 2 1 3 90 6 2 4 84 6 3,0 2 4 1 5
ВК 2 Рекламна діяльність 2 1 3 90 6 2 4 84 6 3,0 2 4 1 5
ВК 3 Безпека товарів народного споживання 1 1 3 90 6 2 4 84 6 3,0 2 4 1 5
ВК 4 Інформаційні системи і технології в

підприємництві та торгівлі 1 1 3 90 6 2 4 84 6 3,0 2 4 1 5
ВК 5 Соціологія 3 90
ВК 6 Страхування і страхові послуги 3 90
ВК 7 Підприємницьке право 3 90
ВК 8 Зовнішньоекономічна діяльність 3 90
ВК 9 Брокерська діяльність 3 90
ВК 10 Мерчандайзинг 3 90

Разом 7 26 1 29 118,5 3555 308 118 190 180 2572 162 60,0 68 94 17 146 58,5 50 96 12 166
Атестація 1,5 45
Всього 120 3600
Кількість дисциплін, що вивчаються 27 17 12
Кількість екзаменів 7 3 4
Кількість заліків 26 15 11
Кількість курсових робіт 1 1

ІІІ.Практика
№з/п Видпрактики Курс Кількістьт

ижнів

1 Навчальна
1.1. Вступдофаху 1 1
1.2. Зобладнанняпідприємствторгівліу

навчальномумагазині
1 1

1.3. Унавчальномумагазинізнабуттянавичок
роботинароздрібнихторговельнихпідприємств
ах

1 2

1.4. Надіючихроздрібнихторговельних
підприємствах для здобуття
робітничоїпрофесіїпродавця-консультанта

2 4

1.5. Навчальнапрактиказінформаційних
системітехнологійвпідприємництвітаторгівлі

2 2

1.6. Звирішенняситуацій 2 1
2 Виробнича
2.1. Технологічна 2 4

IV.Перелікнеобхідних:
Лабораторій:інформатикиікомп'ютерноїтехніки.
Кабінетів:історії та культури України, української мови, іноземних мов, основ правознавства,
вищоїіприкладної математики, економіки торговельного підприємства, екології, безпеки
життєдіяльностітаохорони праці; товарознавства, бухгалтерського обліку, комерційної діяльності, основ
менеджментутамаркетингу, організації і технології торговельних процесів, обладнання підприємств
торгівлі, основпсихологіїтаетикибізнесу,фізичноговихованнязіспортивнимзалом,методичного

V.Форма атестації

На другому курсі студенти складають кваліфікаційний іспит на отримання робітничої професії
5220 Продавець-консультант

Кваліфікаційний іспит з дисциплін:
Товарознавство, Організація ітехнологіяторговельних процесів, Комерційна діяльність,
Основи маркетингу, Основи менеджменту, Основи торговельного підприємництва,

Економіка торговельного підприємства
VI. Пояснення до навчального плану

1. Навчальний план для заочної форми здобуття освіти складено на основі Освітньо-професійної програми підготовки фахового молодшого
бакалавра «Підприємництво, торгівля та біржова діяльність» та навчального плану для денної форми здобуття освіти.

2. Залежно від регіональних умов НФККЕП проводить настановчі, практичні та лабораторні заняття, екзаменаційні сесії протягом навчального року
у різні періоди при збереженні їх загальної тривалості на кожному курсі з урахуванням інтересів організацій, підприємств та установ, на яких
працює більшість студентів.

3. У міжсесійний період здійснюється робота студентом над засвоєнням навчального матеріалу як самостійно, так і під керівництвом викладача.


